
 
 

Opinión y recomendación 

Consideramos que los resultados trimestrales de TRAXIÓN fueron 

positivos, con un alto crecimiento en ingresos, que estuvo 

prácticamente en línea con nuestras expectativas, y con una 

rentabilidad mayor a la esperada. Esperamos una reacción 

favorable de corto plazo en las acciones. Reiteramos nuestra 

recomendación de COMPRA con valor intrínseco estimado de 

P$51.0/acción después de haber actualizado nuestro modelo de 

proyecciones. Creemos que TRAXIÓN está muy bien posicionada 

para seguirse beneficiando de la tendencia de nearshoring.  

Consolidado 

Los ingresos de TRAXIÓN se incrementaron 21.0% a P$5,980 

millones, marginalmente por arriba de nuestra previsión de 

P$5,910 millones, impulsados principalmente por las divisiones 

de Logística y Tecnología y de Movilidad de Personas. La flota 

promedio aumentó 9.0% a 10,275 unidades, lo cual incluyó 

alrededor de 1,000 unidades nuevas en Movilidad de Personas.  

La rentabilidad mejoró de manera significativa por la reducción 

en el costo del combustible y la normalización del nivel de gastos 

con respecto a ingresos. El margen EBITDA se expandió 200 pbs a 

19.4% (vs. 18.4% E) en el 2T23. El EBITDA experimentó una 

importante alza del 35.3% de forma anual a P$1,162 millones, 

superando nuestra expectativa de P$1,085 millones.  

Sin embargo, la utilidad neta disminuyó 18.2% a P$112 millones 

(vs. P$108 millones E) por mayores gastos por intereses y 

depreciación.  
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Fuerte crecimiento en Logística y Tecnología y Movilidad de Personas; rentabilidad 
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La razón de deuda neta a EBITDA subió a 2.41 veces al cierre del 2T23, a partir de 1.85 veces del 2T22 por las 

adquisiciones que la empresa llevó a cabo. 

Logística y tecnología 

Los ingresos de la división de Logística y Tecnología registraron un alza del 47.5% (vs. 43% E), debido a una alta 

demanda de servicios de logística 3PL apoyada en la tendencia de nearshoring (con una expansión de 148 mil 

M2 del área de almacén y un aumento del 22.1% en el ingreso promedio por M2 en los últimos doce meses), 

y crecimiento de los negocios farmacéutico y de logística intermodal. En junio, TRAXIÓN adquirió a BBA 

Logistics, una empresa de servicios de brokerage de carga y cross border en los EE.UU., lo cual representa su 

entrada al mercado de carga norteamericano. El margen EBITDA de la división fue  de 8.6% (vs. 8.2% E) en el 

2T23, desde 12.4%, por la expansión del negocio y la puesta en marcha de las operaciones de los EE.UU.  

Movilidad de Personas 

En Movilidad de Personas, las ventas aumentaron 20.0% (en línea) por la tendencia de nearshoring que incluyó 

el inicio de operaciones de nuevos clientes que requirieron más de 300 unidades en el trimestre. El margen 

mejoró a 26.2% (vs. 25.1% E), a partir de 23.5%, debido a un menor costo del combustible lo cual compensó 

los gastos pre-operativos relacionados con la expansión del negocio.  

Movilidad de Carga 

En Movilidad de Carga, los ingresos subieron 2.8% (vs. 0% E) por el programa de renovación de flota y la 

expansión de las operaciones de carga internacional y especializada. El alza del 18.8% en el ingre so promedio 

por kilómetro fue parcialmente contrarrestado por una caída del 12.0% en el número de kilómetros recorridos. 

La mayor productividad y el menor costo de combustible impulsaron el margen EBITDA a 21.2% (vs. 20.6% E), 

a partir de 14.7%. 

ASG 

Durante el 2T23, la empresa concluyó el análisis de riesgos y oportunidades de cambio climático incluyendo la 

cuantificación de los riesgos y un análisis de escenarios de cambio de temperatura, bajo la metodología del 

Task Force on Climate-related Financial Disclosures (TCFD). 
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DISCLAIMER 

E        t       t  f      b   d       i   d  G  b         ch (“ i   d  G ”)      Vector, Casa de Bolsa, S.A. de C.V. 

La información se presenta en forma resumida y no pretende ser completa. No existe declaración o garantía alguna, 

expresa o implícita, respecto de la exactitud, imparcialidad, o integridad de esta información.  

Miranda GR, de conformidad con la legislación aplicable, se ha asegurado que la presente recomendación personalizada 

es razonable para el cliente, pues ha verificado la congruencia entre el perfil del cliente y el perfil del producto financie ro. 

En ningún caso deberá entenderse que la realización de lo anterior, garantiza el resultado, o el éxito de las estrategias 

propuestas en el presente documento. 

La información contenida en este reporte fue obtenida por fuentes públicas. Las proyecciones o previsiones contenidas 

en este reporte son una recomendación generalizada y están basadas en suposiciones y estimaciones subjetivas sobre 

eventos y circunstancias que todavía no ocurren y están sujetas a variaciones significativas. De esta manera, no es posible 

garantizar que cualquier resultado proveniente de este reporte ocurra en el futuro, es decir, no garantiza el resultado ni 

el éxito de las estrategias planteadas. 

Este reporte fue preparado solamente con fines informativos. No se hace declaración alguna respecto a la precisión,  

suficiencia, veracidad o exactitud de la información y opiniones aquí contenidas. Miranda GR no responderá (ni por 

negligencia ni por cualquier otro motivo) de daño o perjuicio alguno derivado de o relacionado con el uso de este reporte 

o su contenido, o que de manera alguna se relacione con este reporte. Miranda GR no asume responsabilidad alguna 

relacionada con esta información, incluyendo, sin limitación cualquier declaración, expresa o implícita o garantía u 

omisiones contenidas en esta información. 

Este reporte se basa en hechos y/o eventos que han ocurrido hasta esta fecha, por lo que hechos y/o eventos futuros 

pueden perjudicar las conclusiones aquí expresadas. Miranda GR no asume ninguna responsabilidad de actualizar, revisar, 

rectificar o anular este reporte en función de cualquier acontecimiento futuro. 

Las opiniones relacionadas con este reporte eventualmente expresadas por Miranda GR, deben considerarse únicamente 

como una sugerencia/recomendación para conducir de una mejor manera diversos temas relacionados con la misma.  

Este reporte y su contenido son propiedad de Miranda GR y no pueden ser reproducidos o difundidos en todo o en parte 

sin el consentimiento previo por escrito de Miranda GR. 

Miranda GR recibe honorarios por parte de Grupo Traxión, S.A.B. de C.V. por servicios de analista independiente. Las 

empresas o Fibras bajo cobertura no podrán influir en las opiniones, recomendaciones, proyecciones o valor intrínseco 

que Miranda GR establezca en sus reportes.  

 


